
Старый видеокурс за символические 1 т.р. по
ценообразованию вот этих моих 160-ти
строит.объектов от 19 г. (всех или почти всех, точно
не помню уже) - хоть цены и выросли, трудозатраты
остались прежними, а это главное понимание,
которое требуется для расчета стоимости объекта и
оформления коммерческого предложения клиенту не
в убыток себе.
По этой ссылке скачается (не откроется в плеере, а именно скачается) на Ваше устройство 6-минутный
видеофайл весом в 190 мегабайт с описанием-примером продукта для понимания его формата.

Продукт может быть выслан не только в виде закрытых ссылок на ютуб; но и в виде закрытых ссылок на
отечественный видеохостинг, доступный без ви-пи-эн; а также и в виде ссылок на файлы, доступные для
скачивания.
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Предлагаю Вашему вниманию видеокурс - 6 шт. видеороликов общей продолжительностью 6,5 часов ("чистые"
цифры , машино-смены и человеко-дни, издержки, неочевидные проблемы и "краеугольные камни", прибыли и
убытки). Это не общие фразы от "бизнес-тренеров" и инфоцыган про "успешный успех" и маркетинг, это
конкретные цифры по объектам (бывали и B2G, и B2B, и B2C; в основном же, B2C). Такой информации нет
особо в рунете - о цифрах обычно молчат , не говорят. Когда я, ещё будучи наемным прорабом, работая на
большой стройке, думал , с чего мне начать самостоятельную деятельность, я бы отдал в десять раз больше за
эту информацию. Это ОПЫТ, которым "на ушко" делятся с друзьями. В начале пути мы получали эту
информацию друг от друга (я и мои партнёры/коллеги, которые начинали в один момент времени). Советовались
друг с другом по телефону: "Привет, а ты такое делал? Как думаешь, сколько машино/смен уйдет? и т.д." Теряли
деньги, не имея этой информации. Платили за этот опыт в буквальном смысле. Продукт для: 1) Людей,
смотрящих в сторону стройки с целью занятия бизнесом строительным. Которым нужна реальная "раскладка" по
деньгам, чтобы знать "сколько выставлять". 2) Уже сложившимся подрядчикам , которые хотят узнать "что по
чем" в иной строительной сфере (например:"ремонты делаю, но хочу знать, а сколько за полную выторфовку
участка выставлять, ибо не понятно, сколько времени займет, сколько машино-смен "закладывать" и тд"). 3)
Заказчикам строительных услуг, которые хотят быть "умными заказчиками" и понимать в арифметике
строительного рынка, рационализировать свои денежные траты. 4) Подрядчикам, у которых нет времени на
обучение новых менеджеров - скидываете видео, самостоятельно смотрят и впоследствии могут сразу отвечать
на телефон с некоторым базовым пониманием.

Для заказа пишите с пометкой "видеокурс" либо на Ватсапп/
Телеграмм/маху 8-911-1-02-03-99 (звонить без согласования не нужно!),
либо на sergei_kolinko@mail.ru.

Вернуться на главную страницу.
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